
IL TUO SUCCESSO

PIANIFICA 



Lo so, sono una serie di parole molto
difficili per dire che aiuto le libere
professioniste, donne creative, ambiziose e
coraggiose ad aprire una nuova attività, a
rinnovare la propria per chi ha già
intrapreso l’avventura e le sostengo nel
comunicare online ed offline il proprio
progetto.

Ciao, sono Anna e

 sono una Business Mentor

Sono nata a Genova, dopo gli anni dell’Università a Brescia
dove ho studiato il mio amato mondo del cinema sono
rientrata a casa. 

Vuol dire mettere a servizio delle mie clienti tutta la mia
formazione ed esperienza sul campo affinché possano
evitare una serie di errori già visti e commessi, anche dalla
sottoscritta.

Il mio scopo è essere la loro cassetta degli attrezzi pronta
per ogni evenienza. 

Aprire, rinnovare e comunicare un’attività in compagnia è
molto più facile e divertente, non trovi? Per questo mi
occupo di seguirle in modo individuale nelle diverse fasi di
ideazione e realizzazione del proprio business per
affrontare insieme le montagne

La parte che preferisco del mio lavoro è vedere le mie
clienti diventare consapevoli dell'unicità del proprio
progetto, delle proprie competenze, mentre stanno
realizzando il loro sogno con le proprie mani.

Cosa significa per me essere una Business Mentor?
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Sono la persona che ti aiuta a semplificare il percorso di
apertura, gestione e comunicazione della tua attività.

Questo si traduce nell’accompagnarti, passo dopo
passo, scelta dopo scelta, comunicazione dopo
comunicazione per alleggerire e ottimizzare il processo,
trovando insieme le soluzioni ai problemi senza sentirti
sopraffatta dalla solitudine di un’avventura così grande
che spesso amplifica il senso di inadeguatezza e stress e
che io stessa ho vissuto in prima persona.

Come posso aiutarti?

Ho studiato 3 percorsi
individuali ispirati alle

dive di Hollywood. 



Non sai quale
scegliere?

 
Prenota una

consulenza gratuita e
troveremo insieme il
percorso migliore. 
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Prima di tutto...
Benvenuta!



Dedicarti alla pianificazione

strutturata della tua attività è
un passaggio davvero

importante. 



Inizia da questo workbook e
se avrai bisogno mandami

una mail.



Se hai già letto il mio
blogpost passa direttamente

all'azione, altrimenti puoi
trovarlo qui. 
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Prima di guardare avanti è utile dedicare un po' di tempo a
guardare indietro all'anno precedente. Riconoscere i tuoi successi
ti consentirà di sfruttare ciò che ha funzionato meglio e riflettere
sulle aree che non sono andate così bene ti darà un'idea delle
opportunità di miglioramento o delle cose da lasciar perdere.

Cosa ha funzionato?

Cosa non ha funzionato?

Cosa puoi migliorare e sfruttare di nuovo?

Partiamo dalla fine



La visione, la dichiarazione di missione ed i tuoi valori sono un
ottimo modo per iniziare il tuo piano aziendale. Ti aiuteranno
a tenere d'occhio il quadro generale.

Visione, missione, valori

La tua dichiarazione di visione è...

La tua dichiarazione di missione è...

I tuoi 3 valori



Monetizzazione

Come viene monetizzata la tua attività? Vendi prodotti fisici?
Download digitali? Fornsci servizi?

Come stai monetizzando ora?

Cosa vuoi aggiungere o togliere?



Scopri chi sono i tuoi principali concorrenti,
a chi vendono e cosa offrono.

Cosa succede intorno a te?

Non farti prendere troppo dai tuoi concorrenti! 
Ma non farti "prendere troppo"!

Si rivela un lavoro incredibilmente prezioso: fai le
tue ricerche per analizzare i tuoi concorrenti, ma

evita di "incastrarti" nel gioco del confronto.



Una volta fatta la tua ricerca, cerca di non guardarli
nuovamente.

Concentrati sul tuo business e su di te: 
è l'unico modo per crescere 

e andare avanti.




 
 



 
 



 
 



 
 



 
 



 
 


Servizi
ProdottiTipo cliente

Nome 
competiror

Cosa succede intorno a te?

Questo è un punto difficile, ricordati che puoi
prenotare una consulenza gratuita 

per svilupparlo insieme.

https://calendly.com/anna_businessmentor/conosciamoci?month=2022-02


Obiettivi

Obiettivi a breve termine - 3 mesi

Obiettivi a medio termine - 6 mesi

Quali sono i tuoi obiettivi per la tua attività?
Gli obiettivi ti aiuteranno a "mirare" e lavorare verso qualcosa. Non

stressarti troppo ma scegli obiettivi misurabili: 
non scrivere "produrre più contenuti social" 

piuttosto scrivi "essere constante con 1/2 post alla settimana"
non scrivere "richiamare i clienti subito per i preventivi"

piuttosto "rispondere ai clienti entro una settimana "

Obiettivi a lungo termine 
(9 mesi, 12 mesi..decidi tu)



Clienti

Cosa fa il tuo cliente ideale

Che problema puoi risolvergli?

Parlare a tutti... è come parlare a nessuno. Inizia a
studiare il tuo cliente ideale per capire cosa proporgli.



Il mercato

Quali aziende ammiri?

Quai sono i tuoi punti di forza?

Quai sono i tuoi punti deboli?




 
 



 
 



 
 



 
 



 
 



 
 


Prodotti/servizi

Servizio PrezzoBeneficio

Scrivere esattamente ciò che stai offrendo, incluso il modo in
cui aiuta il tuo pubblico e quanto farai pagare è follemente utile. 
In primo luogo, controlla che tu stia quotando correttamente i
tuoi servizi: i tuoi clienti non guarderanno solo al prezzo ma è

sicuramente una buona discriminante. 



Comunicazione

Come promuoverai la tua attività?

Quali canali social scegli?

Quali canali tradizionali scegli?



Soldi

Hai bisogno di capitale per iniziare?

Quali sono le tue spese 
personali mensili fisse?

Quali sono le tue spese 
aziendali mensile fisse?



Di cos'altro potresti avere bisogno?

Assicurazione Commercialista

Avvocato Grafico

Impresa edilizia

Aggiungi qui sotto le altre figure di
cui potrai aver bisogno.

Consulente business



Confusa e disorientata? 
Splendido vuol dire che hai fatto

un ottimo lavoro! 



Ricordati che puoi mandarmi una
mail o scrivermi in direct per

domande o dubbi, sono sempre a
tua disposizione. 



Ed hai sempre la consulenza
gratuita a tua disposizione. 

Come ti senti ?

Anna

Ti aspetto!
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