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5 cose da fare prima
di aprire la partita iva

Guida gratuita



Decidere di aprire la partita iva è uno
dei momenti di svolta della tua attività. 
Non tanto per la procedura di per sé,
ma per il significato che assume davanti
a te ed ai tuoi clienti.

Dimostri di essere una professionista
che con responsabilità paga le sue tasse
ed investe sulla propria attività.

Ecco, è una passaggio solenne che va
fatto con la dovuta consapevolezza:
per questo ho deciso di preparare
questa guida che ti permetta di chiarirti
le idee ed essere pronta.

Se dopo aver compilato le diverse pagine
di questa guida hai ancora domande,
ricordati che puoi usufruire di una
consulenza strategica gratuita con me.
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Per sapere quanto guadagnare,
devi sapere quanto spendi.

Quindi affronta i demoni che ti
fanno rimandare questo confronto
e dopo sarà tutto più facile. 

ENTRATE/USCITE
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Lista delle tue uscite personali:
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Questo passaggio è uno dei più
importanti. 

Assicurati che il professionista
che scegli sia competente
nel tuo settore e che ti dedichi
attenzione indipendentemente
dal tuo fatturato: fatti guidare
nella scelta del regime da applicare
e nella comprensione delle spese
che dovrai sostenere. 

SCELTA DEL COMMERCIALISTA

P.S. Ricorda non ci sono 
domande stupide.
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Obiettivi: stabilisci cosa vuoi fare
ed in quanto tempo.

Dividiamoli per tipologia
e nel tempo.

P.S. Ricorda queste sono indicazioni
di massima, per un analisi

più specifica ti posso aiutare
con i percorsi individuali.
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REDDITIVITÀ 

Una volta che hai stabilito
di quanta disponibilità economica
hai bisogno per vivere
serenamente, puoi stabilire
quanto guadagnare. 

Ricordati di calcolare
sempre la parte delle tasse!

affinché le entrate rimangano 
al di sopra dei costi
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_______________________

12 MESI DALL'APERTURA

_______________________

6 MESI DALL'APERTURA

_______________________

3 MESI DALL'APERTURA

REDDITIVITÀ
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VALORE

Quale valore vuoi raggiungere 
con il tuo business? 

In questo ambito non si parla
di aspetto economico.

Il contributo che dai con 
le tue azioni e la tua attività
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_______________________

12 MESI DALL'APERTURA

_______________________

6 MESI DALL'APERTURA

_______________________

3 MESI DALL'APERTURA

VALORE
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CRESCITA

Economica, del team,
della reputazione e dei servizi.

Non ti fissare sul numero di
follower, la tua attività non
si basa su questi dati.

Un evoluzione costante sugli
aspetti per te più importanti.
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_______________________

12 MESI DALL'APERTURA

_______________________

6 MESI DALL'APERTURA

_______________________

3 MESI DALL'APERTURA

CRESCITA
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Quali strumenti digitali serviranno
alla tua attività?

Alcuni sono comuni a tutti
le attività, fai un check usando
lo schema che trovi qui e completa
i passaggi che ti mancano.

PEC

Conto Corrente

Sito internet/pagina
di presentazione

Piattaforme digitali
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Non iniziare a fare 255.989 corsi,
scegline uno per ambito valutando
bene tutte le opzioni che ci sono
online.

Vediamo insieme quali passaggi
puoi fare anche da sola all'inizio.



COMUNICAZIONE
ONLINE

Apri due canali social

Crea una mailing list

Inizia a prendere confidenza
con video e stories

Racconta cosa stai facendo 

Racconta ed il prodotto/servizio
che stai creando



COMUNICAZIONE
OFFLINE

Quando ti chiedono
 "che lavoro fai" stai facendo
comunicazione offline.

La comunicazione offline non
è fatta solo di volantini, brochure
e biglietti da visita, ma
principalmente di racconto e
spiegazione del tuo lavoro.

Non scordare il passaparola!



SOSTEGNO



Ho tenuto per il finale l'aspetto
personale del nostro lavoro. 

Quando annuncerai l'apertura
della partita iva ci saranno reazioni
differenti, non tutti capiranno
perché tu lo stia facendo
soprattutto se arrivi da un lavora
da dipendente.

Questa nuova vita che ti stai
costruendo ti insegnerà molto
su di te, sugli essere umani e sul
sostegno di cui avrai bisogno.

SOSTEGNO



SOSTEGNO

Come fare però a capire chi
ti sosterrà ed invece chi non
lo farà?

Impossibile farlo a priori, però
voglio condividere con te il trucco
che consiglio nei miei percorsi
individuali.



SOSTEGNO

Scrivi i nomi di 5 persone che pensi
ti sosterranno ciecamente ed i
nomi di 5 persone che secondo te
non lo faranno. 

Scrivi anche il perché e tieni queste
liste da parte.

Con il tempo capirai ancora meglio
quanto il tuo intuito sia la tua arma
migliore.

Nel frattempo sarai pronta ad
aspettarti situazioni diverse. 



Spero che anche questa guida
ti abbia aiutato a fare chiarezza
prima di aprire la partita iva.

Se vuoi approfondire e metterti in gioco
prenota la tua consulenza strategica
gratuita in cui possiamo vedere insieme
come mettere a fuoco la tua idea
di business.

Anna

Ti aspetto!

annamariagiuliani.it
info@annamariagiuliani.it annabusinessmentor

 

https://calendly.com/anna_businessmentor/conosciamoci
https://calendly.com/anna_businessmentor/conosciamoci
http://annamariagiuliani.it/
mailto:info@annamariagiuliani.it
https://www.instagram.com/annabusinessmentor/

